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3.企業、組織力を向上させる
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－本質を見極め、発想力を養う－ 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

本質、価値、知・情・意、論理的思考、発想、イノベーション、AI時代に生き残る 

階層：新入社員～役員 ／ 部門：全般  （普遍的な内容のため全階層・部門） 

・「本質とは何か？」と問われて答えに詰まらない人は、まずいません。 
・つまり、殆どの人は、商品価値、商品、仕事、企業などの本質を分からないまま、日々ビジネ
スをしています（気づいていませんが）。 

・ですから、本質が分かる人は、殆どの人にはないダントツの仕事力を持つ「出る杭」となります。 
・本セミナーでは、本質を徹底的に考え抜かせることで、本質が分かる希少で有為な「出る杭」
人材を育てます。 

・本質を見極める力が身につきます。 
・本質ベースの発想力が養われます。 
 本質ベースの発想は常識破りなものになりますので、イノベーションに繋がります。 
・徹頭徹尾、論理的に考え抜かせるので、論理的思考力も高まります。 
・本質を見極める力は、AI時代に生き残るための究極の武器ともなります。 

 

【本質】 
①本質とは何か 
 
【価値】 
②商品価値はどこにあるか 
③価値とは何か 
④商品価値とは何か 
⑤世の中で言われる商品価値とは何か 
⑥商品とは何か 
 
【仕事】 
⑦仕事とは何か 
⑧企業とは何か 

1日目(9:20~17:30) 

【知】 
⑨情報とは何か 
⑩知識とは何か 
⑪思考とは何か 
⑫論理とは何か 
 
【情】 
⑬人は何のために生きるのか 
 
【意】 
⑭意志とは何か 
 
【まとめ】 
⑮全体最適とは何か 
⑯あなたは何屋なのか 

2日目(9:00~17:00) 

 
1 
回数 

7/6(月) ～ 7(火) 
日程 

東京 

会場 

一般：67,000円 
会員：60,000円 

※税抜き 

参加費 

・横田 宏信 氏（ソスピック株式会社 代表取締役、元ソニー㈱） 

＜気づいたこと＞ 
・自分の頭の中・物事の見え方がどんどんクリアになっていく事を、驚きと共に実感していました。 
・自分自身が日常使用している言葉の意味を、実際には殆ど理解して使えていないものだと気付
かされました。 

・過去にこれほどまでに考える事に集中した事は無かった。 
・人間力そのものを高めてくれる講義内容だった事を、研修を終えてみて実感しています。 
・この研修を通じて自分に起きた変化は、「一生の財産」になると思っています。 
＜今後に向けて＞ 
・このマインドを一人でも多くの同僚に伝えていきたいと思います。 
 地元の地域活動の中で、自分の子供も含めた子供を対象にしたこの研修のような場を企画した
いと思います。 

・お客様を愉快にするための改善が進むようリーディングしていきたいと思います。 
・周りの環境をも巻き込み、時には他者を感化する事で自然と出る杭を育てて行けるような人に
なります。 

2 9/23(水) ～ 24(木) 
3 2021.2/2(火) ～ 3(水) 

※本パンフレットの掲載情報は、2019 年 12月現在です。
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セミナーでは、例えばこんなことを考えます 

商
品 

商品のどこか 

商品と顧客の間 

顧客（の頭の中） 

商品価値は、顧客の頭の中にあり、商品にはない 

みんなは 
商品価値が商品にある 

と思っている 

ねらい 

ケタ違いの発想力を養成する  

 
 

顧客 オフィスで淹れ立てコーヒーを飲みたい人  

ﾏｰｹﾃｨﾝｸﾞ 顧客には商品ではなく価値観を売る 

ﾋﾞｼﾞﾈｽﾓﾃﾞﾙ 顧客が自作アプリを他の顧客に売る 

戦略 仕事しか能がない人物は採用しない 

ｻﾌﾟﾗｲﾁｪｰﾝ 世界中に受注から5日以内で出来立てPCを 

IT ボタンを押すだけで商品が届く仕組み 

商品開発 ｵｰﾃﾞｨｵから録音機能を削って再生機能だけに 

営業 ｼｽﾃﾑの経営効果を曖昧にせず数字で見積もる 

ﾈｽｶﾌｪ･ｱﾝﾊﾞｻﾀﾞｰ 

ｱｯﾌﾟﾙのｽﾏﾎ 

ｸﾞｰｸﾞﾙの採用 

ｿﾆｰのﾊﾝﾃﾞｨｶﾑ 

ｿﾆｰのｳｫｰｸﾏﾝ 

IBMのｺﾝｻﾙﾃｨﾝｸﾞ 

ﾃﾞﾙのPCﾀﾞｲﾚｸﾄ 

ｱﾏｿﾞﾝのﾀﾞｯｼｭﾎﾞﾀﾝ 

著名な「昔は非常識、今は常識」な発想 

みんなには分からない 
本質ベースの発想は 

「昔は非常識、今は常識」になる 

変革を起こしまくる 

企業からのフィードバック例 
 
 売上増 

 
 

提案力が格段に

アップし、競合から

大手顧客を奪取 

本質ベースのアプ

ローチで、欧州の

新規顧客を初開拓 

モノではなく価値の訴

求で、ついにインドで

安定的な顧客を獲得 

従来なかった独創

的な商品開発がで

きるようになった 

コスト減 
 価値を生まない業

務をやめる意識が

出て、残業が激減 

ムダな商品機能を

削り、異次元のコ

ストダウンができた 

新発想の商品開発

で、桁違いに安い

コスト構造となった 

仕事を楽しむ文化

となり、離職率が

大幅に下がった 

その他 
 
 

設計者が商品企画

に積極的に口出し

をするようになった 

法人営業が顧客の

下僕型から提案型

に変化した 

成功／失敗事例を

価値ベースで分析

するようになった 

 
一部はもう 

イノベーション 
（革新） 

レベルです 

知識 

本質 

ケタ違い 
の発想力 

本質的な 
問題発見・解決力 

本質を 
見極める力 

論理 論理 

論理 
論理 

本質を外した 
問題発見・解決では 

意味がない 

論理的思考力、問題発見・解決力を高める 

本質を外した 
論理的思考では 
もったいない 

本質的な 
問題解

決力 

本質的な 
発想力 

本質的な 
論理的

思考力 

企業全体をレベルアップする 

人 

プロ
セス 

価値 

価値を変える 
プロセスを変える 

人を変える 

商品の生涯 

顧客の生涯 

商品価値を 
増やす余地 
は広大！ 

商品価値は、商品を売った後、商品がなくなっても高められる 

みんなは 
売った後に 

商品価値を高めない 

価値 

時間 

こんな効果もあります 



 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 2020年度 セミナー申込書  
申込日：      年   月   日 

回 数 コース名 開講日 開催地 

第 回 本質が起こすイノベーション 2.0セミナー   月  日 東京 
 
No 参加者名

ふ り が な
 事業所・所属・役職 所在地（〒・住所） Tel 

     

     

     

※No欄は記入しないでください。  

連絡担当者名
ふ り が な

  会社名  

事業所・所属・役職  

所在地 
〒 
 

Tel  Fax  

メール  

賛助会員 □一般  □賛助会員（会員番号：         ） 
 

参加費 人数 合計額 

円 ×     人 ＝ 円 
※ご本人の都合が悪くなった場合には、原則として代理の方のご参加をお願いします。やむを得ずお客様の都合でキャンセルされる場合には Faxでご連絡
を願います。なお、その際にはキャンセル料を申し受けます。【キャンセル料】・セミナー開講日の 7 営業日前～2 営業日前のキャンセル→参加費の
20% ・1営業日前 17:00までのキャンセル→参加費の 50% ・1営業日 17:00以降のキャンセル→参加費の 100% 

※ご記入いただいた企業・組織及び個人情報には、参加申込受付処理ならびに日科技連からのセミナー情報ご送付のために使用いたします。また、当該個
人情報は必要なセキュリティ対策を講じ、厳重に管理し、第三者に提供することはありません。なお、お申し込みいただいた方には当連盟のセミナー・
研究会・講演会等をご案内する場合がございます。また、その際、宛名データを外部に委託する場合がありますのであらかじめご了承ください。ただし、
ご要請があればご案内を速やかに中止いたします。 

※参加費は、消費税抜きの金額です。 
2020年度は、消費税転嫁対策措置法の総額表示義務の特例により、税抜価格を表示させていただいております。現在の消費税（10％）を税抜価格とあ
わせて請求させていただきます。 

日科技連・東高円寺ビル（杉並区高円寺南 1-2-1） 

一般財団法人 日本科学技術連盟セミナー担当 
Tel: 03-5378-1213 ／ Fax: 03-5378-9842 ／ E-mail: tqmsemi@juse.or.jp 

下記申込書に必要事項をご記入のうえ、郵送、Fax、電子メールなどで下記へ申込みください。 
〒163-0704東京都新宿区西新宿 2-7-1小田急第一生命ビル 4F 
一般財団法人 日本科学技術連盟 「セミナー受付係」宛 
TEL: 03-5990-5849（直通） ／ FAX: 03-3344-3022 ／ E-mail: regist@juse.or.jp 
※お申し込み後、開催の約１ヶ月前に「開催のご案内」（カリキュラム・会場地図などのお知らせ）「参加券」
「請求書」等の必要書類を連絡担当者の方宛に郵送いたします。なお、お支払いについての詳細は請求書
に記載してあります。 
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